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РОЗДІЛ 1

ДЕБІТОРСЬКА ТА КРЕДИТОРСЬКА ЗАБОРГОВАНІСТЬ
ЯК ОСНОВНІ ФАКТОРИ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА
1.1. Склад та особливості оборотних активів підприємства
Оборотні активи – грошові кошти та їх еквіваленти, не обмежені у використанні, а також інші активи, призначені для реалізації чи споживання впродовж операційного циклу чи впродовж дванадцяти місяців з дати балансу.
Операційний цикл - проміжок часу між придбанням запасів для здійснення діяльності та отриманням коштів від реалізації виробленої з них продукції або товарів і послуг. 

Оборотні кошти (поточні активи) – це засоби, які інвестовані підприємством в поточні операції під час кожного операційного циклу.

До складу оборотних коштів входять:

· ·грошові кошти;

· ·короткострокові фінансові інвестиції;

· ·дебіторська заборгованість;

· ·запаси.

Запаси – це активи, які:

· утримуються для подальшого продажу за умов звичайної господарської діяльності; 

· перебувають у процесі виробництва для подальшого продажу продукту виробництва; 

· утримуються для споживання під час виробництва продукції, виконання робіт і надання послуг, а також управління підприємством.
За визначенням, запаси – це оборотні активи, тобто вони не повинні бути обмежені у використанні та призначені для реалізації або використання впродовж року чи операційного циклу, якщо він довший за рік.

Запаси визнаються активами, якщо вони відповідають критеріям визнання активу:

· існує ймовірність того, що підприємство отримає у майбутньому економічні вигоди, пов'язані з їх використанням; 

· їхня вартість може бути достовірно оцінена. 

Кожна група в своєю чергою поділяється на види запасів (рис.1.).
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Рис. 1. Класифікація запасів підприємства
Склад запасів на кожному окремому підприємстві залежить від виду діяльності підприємства. Якщо для торгівельного підприємства основна частина запасів – це товари, то для виробничого – виробничі запаси, незавершене виробництво, готова продукція.

Поточні фінансові інвестиції – фінансові інвестиції на строк, що не перевищує рік, які можуть бути вільно реалізовані в будь-який момент.

Первісна оцінка поточних фінансових інвестицій залежить від шляхів придбання.

Придбання фінансових інвестицій здійснюється:

· за грошові кошти; 

· шляхом обміну на цінні папери власної емісії; 

· шляхом обміну на інші активи. 

Собівартість фінансової інвестиції залежно від способу придбання наведено у таблиці 1.2.

Таблиця 1.2.
Собівартість фінансової інвестиції залежно від способу придбання
	Спосіб придбання фінансової інвестиції
	Собівартість фінансової інвестиції 

	1. Придбання за грошові кошти
	Сплачені грошові кошти. Витрати, безпосередньо пов’язані з придбанням 

	2. Придбання шляхом обміну на цінні папери власної емісії
	Справедлива вартість переданих цінних паперів. Витрати, безпосередньо пов’язані з придбанням 

	3. Придбання шляхом обміну на інші активи
	Справедлива вартість переданих активів
Витрати, безпосередньо пов'язані з придбанням 


Собівартість фінансової інвестиції складається з:

1. ціни придбання; 

2. витрат, безпосередньо пов'язаних з придбанням: 

· комісійна винагорода; 

· мито; 

· податки; 

· збори; 

· обов'язкові платежі; 

· інші витрати, безпосередньо пов'язані з придбанням цієї фінансової інвестиції. 

У разі відхилення справедливої вартості фінансових інвестицій від їхньої балансової вартості необхідно проводити переоцінку, результати якої визнаються як інші доходи або інші витрати.

Якщо справедливу вартість фінансових інвестицій достовірно визначити неможливо, вони відображаються в балансі за собівартістю з урахуванням зменшення корисності.
Зменшення корисності – втрата економічної вигоди в сумі перевищення балансової вартості інвестиції над сумою, яку підприємство очікує отримати за час утримування інвестиції.

Втрати від зменшення корисності фінансових інвестицій визнаються як інші витрати з одночасним зменшенням балансової вартості фінансових інвестицій.

Грошові кошти – кошти в касі, на поточних та інших рахунках у банках, які можуть бути використані для поточних операцій.

До складу грошових коштів не належать гроші на банківських рахунках, обмежені для поточного використання впродовж терміну, що перевищує рік. Їх треба відображати у складі необоротних активів як інші фінансові інвестиції.

Кошти в касі пов’язані з касовими операціями. Операції підприємств між собою та з підприємцями і фізичними особами, пов'язаними з прийманням і видачею готівкових коштів під час проведення розрахунків через касу підприємства з відображенням цих операцій у касовій книзі, становлять касові операції.

Ведення касових операцій регламентується Положенням про ведення касових операцій у національній валюті в Україні, затверджене постановою Правління Національного Банку України від 12.02.2001 № 72. Це Положення регламентує документальне оформлення касових операцій, вимоги до обладнання каси на підприємстві, встановлення лімітів залишку готівки в касі та інші вимоги до ведення касових операцій.

Відкриття поточних та інших рахунків у банках регламентується Інструкцією про порядок відкриття та використання рахунків у національній та іноземній валюті, затвердженою постановою Правління НБУ від 18.12.98 № 527. Інструкція визначає порядок відкриття, переоформлення та закриття поточних, депозитних (вкладних) рахунків у національній та іноземній валюті, а також бюджетних рахунків у національній валюті України.

Банки відкривають своїм клієнтам за договором банківського рахунку поточні рахунки, за договором банківського вкладу – вкладні (депозитні) рахунки.

Поточний рахунок – рахунок, що відкривається банком клієнту на договірній основі для зберігання грошей і здійснення розрахунково-касових операцій за допомогою платіжних інструментів відповідно до умов договору.

До поточних рахунків також належать карткові рахунки, що відкриваються для обліку операцій за платіжними картками.

Вкладний (депозитний) рахунок – рахунок, що відкривається банком клієнту на договірній основі для зберігання грошей, що передаються клієнтом в управління на встановлений термін без зазначення такого терміну під визначений процент і підлягають поверненню клієнту.

Клієнти можуть відкривати лише один поточний рахунок для формування статутного фонду господарського товариства (у національній та/або іноземній валюті) та один поточний рахунок (у національній та/або іноземній валюті) за кожною угодою сумісної (спільної) діяльності без створення юридичної особи.

За поточними рахунками, що відкриваються банками суб’єктам господарювання в національній валюті, здійснюються всі види розрахунково-касових операцій.

Загальні принципи організації безготівкових розрахунків у національній валюті України, їхні форми, зразки первинних документів і порядок їхнього обігу визначає Інструкція про безготівкові розрахунки в Україні в національній валюті, затверджена постановою Правління НБУ від 21.04.2004 № 22.

Безготівкові розрахунки – перерахування певної суми коштів з рахунків платників на рахунки отримувачів коштів, а також перерахунки банками за дорученням підприємств і фізичних осіб коштів, внесених ними готівкою в касу банку, на рахунки отримувачів коштів. Ці розрахунки проводяться банком на підставі розрахункових документів на паперових носіях чи в електронному вигляді.

Під час здійснення розрахунків можуть застосовуватись акредитивна, інкасова, вексельна форми розрахунків, а також форми розрахунків за розрахунковими чеками.

Акредитив – договір, що містить зобов'язання банка-емітента, за яким цей банк за дорученням клієнта (заявника акредитива) або від свого імені проти документів, які відповідають умовам акредитива, зобов'язаний виконати платіж на користь бенефіціара або доручає іншому (виконавчому) банку здійснити цей платіж.

Інкасо – здійснення банком за дорученням клієнта операцій з розрахунковими та супровідними документами для одержання платежу, передавання розрахункових та/чи супровідних документів проти платежу або розрахункових та/чи супровідних документів на інших умовах.

Грошові кошти в касі, на поточних та інших рахунках у банках, які можуть бути використані для поточних операцій, відображають у ІІ розділі Активу "Оборотні активи" Балансу за рядком "Грошові кошти та їх еквіваленти в національній та іноземній валюті".

Рух грошовий коштів внаслідок здійснення операційної, інвестиційної та фінансової діяльності відображають у Звіті про рух грошових коштів за формою, передбаченою П(с)БО 4 "Звіт про рух грошових коштів".

Інші оборотні активи – суми оборотних активів, які не можуть бути включені до наведених у Балансі статей розділу "Оборотні активи".

До інших оборотних активів належать грошові документи в національній валюті, грошові документи в іноземній валюті, податкові зобов'язання.

Інші оборотні активи відображаються в ІІ розділі активу Балансу "Оборотні активи" за рядком "Інші оборотні активи".

1.2 Суть дебіторської заборгованості, її види
Дебіторська заборгованість – це сума заборгованості дебіторів підприємству на певну дату.

Дебітори – юридичні та фізичні особи, які внаслідок минулих подій заборгували підприємству певні суми грошових коштів, їх еквівалентів або інших активів.

Критерії визнання дебіторської заборгованості аналогічні критеріям визнання, які застосовують до всіх активів.
Дебіторська заборгованість визнається активом, якщо:

- існує ймовірність отримання підприємством майбутніх економічних вигод і 

- може бути достовірно визначено її сума. 

Водночас з визнанням дебіторської заборгованості відбувається її класифікація за певними критеріями:

1. Строк погашення та зв'язок з нормальним операційним циклом. 

2. Об'єкти, щодо яких виникла дебіторська заборгованість. 

3. Своєчасність погашення. 

Залежно від строку погашення та зв'язку з нормальним операційним циклом, дебіторську заборгованість поділяють на:

· довгострокову; 

· поточну. 

Для віднесення дебіторської заборгованості до довгострокової чи поточної необхідно брати до уваги строк, який залишився до погашення заборгованості від дати балансу.

Дебіторську заборгованість також класифікують за об'єктами, щодо якої вона виникла. Згідно з цим розрізняють такі види дебіторської заборгованості:

· заборгованість орендаря за фінансовою орендою, яка відображається в Балансі орендодавця; 

· заборгованість, забезпечена векселями; 

· надані позики; 

· дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги; 

· дебіторська заборгованість за розрахунками (з бюджетом, за виданими авансами, з нарахованих доходів, із внутрішніх розрахунків); 

· інша дебіторська заборгованість. 

Залежно від своєчасності погашення дебіторську заборгованість поділяють на:

· дебіторську заборгованість, строк оплати якої не настав (строкова дебіторська заборгованість); 

· дебіторська заборгованість, не сплачена в строк (прострочена). У тому числі: 

1. Сумнівна дебіторська заборгованість. 

2. Безнадійна дебіторська заборгованість. 

Класифікацію дебіторської заборгованості за товари, роботи, послуги за строками непогашення використовують під час обчислення резерву сумнівних боргів і розкривають у примітках до фінансової звітності.

Оцінка поточної дебіторської заборгованості ґрунтується на первісній вартості, яка залежить від виду дебіторської заборгованості та особливостей її визнання.

У Балансі відображають первісну та чисту реалізаційну вартість поточної дебіторської заборгованості, яка є фінансовим активом (крім придбаної заборгованості та заборгованості, призначеної для продажу), і резерв сумнівних боргів. У підсумок Балансу включають чисту реалізаційну вартість дебіторської заборгованості, яку визначають як різницю між сервіс-ною вартістю дебіторської заборгованості та резервом сумнівних боргів:

	Чиста реалізаційна вартість дебіторської заборгованості за продукцію, товари, роботи, послуги 
	= 
	Первісна вартість дебіторської заборгованості за продукцію, товари, роботи, послуги 
	– 
	Резерв сумнівних боргів 


Довгострокова дебіторська заборгованість, на яку нараховують відсотки, оцінюється та відображається в Балансі за її теперішньою вартістю.

Теперішня вартість – дисконтована сума майбутніх платежів (за вирахуванням суми очікуваного відшкодування), яка, як очікується, буде отримана для погашення цієї заборгованості. Визначення теперішньої вартості залежить від виду заборгованості та умов її погашення.

Частину довгострокової дебіторської заборгованості, яка підлягає погашенню впродовж дванадцяти місяців з дати балансу, відображають на ту саму дату в складі поточної дебіторської заборгованості.

Положення щодо визнання, оцінки та розкриття інформації про дебіторську заборгованість як фінансового активу встановлюють Міжнародні стандарти фінансової звітності (МСФЗ) :

МСБО 32 "Фінансові інструменти: розкриття та подання".

МСБО 39 "Фінансові інструменти: визнання та оцінка".

1.3. Структура позикового капіталу та місце кредиторської заборгованості в ньому
Позиковий капітал, що використовується підприємством, характеризує в сукупності обсяг його фінансових зобов’язань. Дані фінансові зобов’язання в сучасній господарській практиці диференціюються певним чином (табл. 1.3.):
Таблиця 1.3.
Диференціація фінансових зобов’язань 

	№ з/п
	Фінансові зобов’язання 
	Форми фінансових зобов’язань, що відображаються в балансі

	1. 
	Довгостроковий позиковий капітал (довгострокові фінансові зобов’язання) 
	1. Довгострокові кредити банків, термін повернення яких ще не наступив. 
2. Довгострокові позикові засоби, термін повернення яких ще не наступив. 
3. Довгострокові кредити і позики, не погашені в зазначений термін 

	2 
	Короткостроковий позиковий капітал (короткострокові фінансові зобов’язання) 
	1.Короткострокові кредити банків, термін повернення яких ще не наступив. 
2. Короткострокові позикові засоби, термін повернення яких ще не наступив. 
3. Короткострокові кредити і позики, не погашені в зазначений термін. 
4. Розрахунки з кредиторами (кредиторська заборгованість). 
5. Інші короткострокові фінансові зобов’язання 


У процесі розвитку підприємства в міру погашення його фінансових зобов’язань виникає потреба в залученні нових позикових засобів. Джерела і форми залучення позикових засобів підприємством дуже різноманітні. Класифікація позикових засобів, що залучаються підприємством, приведена в таблиці 1.4.
Таблиця 1.4.

Класифікація позикових засобів, що залучаються підприємством за основними ознаками

	№ з/п
	Основні ознаки класифікації 
	Класифікація позикових засобів 

	1 
	За цілями залучення 
	1. Позикові засоби, що залучаються для забезпечення відтворення позаоборотних активів. 
2. Позикові засоби, що залучаються для поповнення оборотних активів. 
3. Позикові засоби, що залучаються для задоволення інших господарських або соціальних потреб 

	2 
	За джерелами залучення 
	1. Позикові засоби, що залучаються із зовнішніх джерел. 
2. Позикові засоби, що залучаються з внутрішніх джерел (внутрішня кредиторська заборгованість) 

	3 
	За періодом залучення 
	1. Позикові засоби, що залучаються на довгостроковий період (більше 1 року).
2. Позикові засоби, що залучаються на короткостроковий період (до 1 року) 

	4 
	За формами залучення 
	1. Позикові засоби, що залучаються в грошовій формі (фінансовий кредит).
2. Позикові засоби, що залучаються у формі устаткування (фінансовий лізинг).
3. Позикові засоби, що залучаються в товарній формі (товарний або комерційний кредит).
4. Позикові засоби, що залучаються в інших матеріальних або нематеріальних формах 

	5 
	За формами забезпечення 
	1. Незабезпечені позикові засоби.
2. Позикові засоби, забезпечені порукою або гарантією.
3. Позикові засоби, забезпечені заставою 


З урахуванням викладеної класифікації організується управління залу-ченням позикових засобів. У процесі цього управління розв’язується багато завдань, що визначає необхідність розробки спеціальної фінансової політики на підприємствах, які використовують значний обсяг позикового капіталу.
Політика залучення позикових засобів є частиною загальної фінансової стратегії, що полягає в забезпеченні найбільш ефективних форм і умов залучення позикового капіталу з різних джерел відповідно до потреб розвитку підприємства.
Процес формування політики залучення підприємством позикових засобів включає такі основні етапи:
1. Аналіз залучення використання позикових засобів у попередньому періоді.
2. Визначення цілей залучення позикових засобів у майбутньому періоді.
3. Визначення граничного обсягу залучення позикових засобів.
4. Оцінка вартості залучення позикового капіталу з різних джерел.
5. Визначення співвідношення обсягу позикових засобів, що залучаються на коротко- і довгостроковій основі.
6. Визначення форм залучення позикових засобів.
7. Визначення складу основних кредиторів.
8. Формування ефективних умов залучення кредитів.
9. Забезпечення ефективного використання залучених кредитів.
10. Забезпечення своєчасних розрахунків за отримані кредити.
Аналіз залучення і використання позикових засобів у попередньому періоді.
Метою такого аналізу є виявлення обсягу, складу і форм залучення позикових засобів підприємством, а також оцінка ефективності їх використання.
На першому етапі аналізу вивчається динаміка загального обсягу залучення позикових засобів в періоді; що аналізується, темпи цієї динаміки порівнюються з темпами приросту суми власних фінансових ресурсів, обсягів операційної та інвестиційної діяльності, загальної суми активів підприємства.
На другому етапі аналізу визначаються основні форми залучення позикових засобів, аналізуються в динаміці: питома вага сформованого фінансового кредиту, товарного кредиту і внутрішньої кредиторської заборгованості в загальній сумі позикових засобів, що використовуються підприємством.
На третьому етапі аналізу визначається співвідношення обсягів позикових засобів за період їх залучення. У цих цілях проводиться відповідне угруповання позикового капіталу, вивчається динаміка співвідношення коротко- і довгострокових позикових засобів і їх відповідність обсягу оборотних і позаоборотних активів, що використовуються підприємством.
На четвертій стадії аналізу вивчається склад конкретних кредиторів підприємства й умови надання ними різних форм фінансового і товарного кредитів. Дані умови аналізуються з позицій кон’юнктури фінансового і товарного ринків.
На п’ятій стадії аналізу вивчається ефективність використання позикових засобів у цілому й окремих їх форм на підприємстві. У цих цілях використовуються показники оборотності та рентабельності позикового капіталу. Перша група даних показників порівнюється, в процесі аналізу, із середнім періодом обороту власного капіталу.
Результати проведеного аналізу є основою оцінки доцільності використання позикових засобів на підприємстві у сформованих обсягах і формах.
Визначення цілей залучення позикових засобів у майбутньому періоді.
Основними цілями залучення позикових засобів підприємствами є:
а) поповнення необхідного обсягу постійної частини оборотних активів. У даний час більшість підприємств, що здійснюють виробничу діяльність, не мають можливості фінансувати цілком цю частину оборотних активів за рахунок власного капіталу. Значна частина даного фінансування здійснюється за рахунок позикових засобів;
б) забезпечення формування перемінної частини оборотних активів. Яку б модель фінансування активів підприємство не використовувало перемінну частину оборотних активів частково або цілком фінансується за рахунок позикових засобів;
в) формування недостатнього обсягу інвестиційних ресурсів. Метю залучення позикових засобів у даному випадку виступає необхідність прискорення реалізації окремих реальних проектів підприємства: нове будівництво, реконструкція, модернізація, відновлення основних засобів тощо.
г) забезпечення соціально-побутових потреб своїх робітників. У цих випадках позикові засоби залучаються для видачі позичок своїм робітникам на індивідуальне житлове будівництво, облаштування садових і городніх ділянок та на інші аналогічні цілі;
3. Визначення граничного обсягу залучення позикових засобів. 
Максимальний обсяг даного залучення диктується двома основними умовами:
1. Граничним ефектом фінансового левериджу. При цій умові обсяг власних фінансових ресурсів формується на попередньому етапі, загальна сума власного капіталу, що використовується, може бути визначена заздалегідь. Стосовно неї розраховується коефіцієнт фінансового левериджу (коефіцієнт фінансування), при якому його ефект буде максимальним. З урахуванням суми власного капіталу в майбутньому періоді і розрахованого коефіцієнта фінансового левериджу обчислюється граничний обсяг позикових засобів, що забезпечує ефективне використання власного капіталу;
2. Забезпеченням достатньої фінансової стійкості підприємства. Вона повинна оцінюватися не тільки з позицій самого підприємства, але і з позицій можливих його кредиторів, що забезпечить згодом зниження вартості залучення позикових засобів.
З урахуванням даних вимог підприємство установлює ліміт використання позикових засобів у своїй господарській діяльності.
4. Оцінка вартості залучення позикового капіталу з різних джерел.
Така оцінка проводиться в розрізі різних форм позикового капіталу, що залучається підприємством із зовнішніх і внутрішніх джерел. Результати такої оцінки є основою розробки управлінських рішень щодо вибору альтернативних джерел залучення позикових засобів, що забезпечують задоволення потреб підприємства у позиковому капіталі.
Визначення співвідношення обсягу позикових засобів, що залучаються на коротко- і довгостроковій основі.
На довгостроковий період (понад 1 рік) позикові засоби залучаються, як правило, для розширення обсягу власних основних засобів і формування відсутнього обсягу інвестиційних ресурсів. На короткостроковий період позикові засоби залучаються для всіх інших цілей.
Розрахунок необхідного розміру позикових засобів в рамках кожного періоду здійснюється в розрізі окремих цільових напрямів їх майбутнього використання. Метою даних розрахунків є встановлення термінів вико-ристання позикових засобів, що залучаються для оптимізації співвідношення довго- і короткострокових їх видів. У процесі цих розрахунків визначається повний і середній термін використання позикових засобів.
Повний термін використання позикових засобів є періодом часу з початку їх надходження до остаточного погашення всієї суми боргу. Він містить у собі три тимчасових періоди:
а) термін корисного використання;
б) пільговий період;
в) термін погашення.
Термін корисного використання – це період часу, протягом якого підприємство безпосередньо використовує надані позикові засоби у своїй господарській діяльності;
Пільговий період – це період часу з моменту закінчення корисного використання позикових засобів до початку погашення боргу. Він служить резервом часу для акумуляції необхідних фінансових засобів;
Термін погашення – це період часу, протягом якого відбувається повна виплата основного боргу та відсотків за використання позикових засобів. Даний показник використовується в тих випадках, коли виплата основного боргу і відсотків здійснюється неодноразово після закінчення терміну використання позикових засобів, а частинами – протягом визначеного періоду часу, що передбачено графіком.
Розрахунок повного терміну використання позикових засобів здійснюється в розрізі перерахованих елементів, виходячи з цілей їх використання і сформованої на фінансовому ринку практики встановлення пільгового періоду і терміну погашення.
Середній термін використання позикових засобів є середнім розрахун-ковим періодом, протягом якого вони використовуються підприємством.
Він визначається за формулою:
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, де
СТз – середній термін використання позикових засобів;
ТКз – термін корисного використання позикових засобів;
ПП – пільговий період;
ТП – термін погашення.
Середній термін використання позикових засобів визначається за кожним цільовим напрямом залучення цих засобів; за обсягом їх залучення на коротко- і довгостроковій основі; за сумою позикових засобів, що залучається в цілому.
Співвідношення позикових засобів, що залучаються на коротко- і довгостроковій основі, може бути оптимізовано також з урахуванням вартості їх залучення.
6. Визначення форм залучення позикових засобів.
Дані форми диференціюються в розрізі фінансового кредиту; товарного кредиту; інших форм. Вибір форм залучення позикових засобів підприємство здійснює виходячи з цілей і специфіки своєї господарської діяльності.
7. Визначення складу основних кредиторів. 
Даний склад визначається формами залучення позикових засобів. Основними кредиторами підприємства є звичайно його постійні постачальники, з якими встановлені тривалі комерційні зв’язки, а також комерційний банк, що здійснює його розрахунково-касове обслуговування.
8. Формування ефективних умов залучення кредитів. 
До числа найважливіших із цих умов належать:
а) термін надання кредиту;
б) ставка відсотка за кредит;
в) умови виплати суми відсотка;
г) умови виплати основної суми боргу;
д) інші умови, пов’язані з одержанням кредиту.
Термін надання кредиту є одним із визначальних умов його залучення. Оптимальним вважається термін надання кредиту, протягом якого цілком реалізується мета його залучення. Наприклад, іпотечний кредит – на термін реалізації інвестиційного проекту; товарний кредит – на період повної реалізації закуплених товарів тощо.
Ставка відсотка за кредит характеризується трьома основними параметрами: її формою, видом і розміром.
За формами розрізняють процентну ставку (для нарощування суми боргу) і дисконтну ставку (для дисконтування суми боргу). Якщо розмір даних ставок однаковий, то перевага повинна бути віддана процентній ставці, тому що в цьому випадку витрати щодо обслуговування боргу будуть меншими.
За видами розрізняють фіксовану ставку відсотка, що установлюється на весь термін кредиту, і плаваючу ставку відсотка з періодичним переглядом її розміру залежно від зміни облікової ставки центрального банку, темпів інфляції і кон’юнктури фінансового ринку. Час, протягом якого ставка відсотка залишається незмінною, називається процентним періодом. В умовах інфляції для підприємства кращою є фіксована або плаваюча ставка з високим процентним періодом.
Розмір ставки відсотка за кредит є визначальною умовою при оцінці його вартості. За товарним кредитом він приймається при оцінці в розмірі цінової знижки продавця за здійснення негайного розрахунку за поставлені товари, вираженої в річному обчисленні.
Умови виплати суми відсотка характеризуються порядком виплати його суми. Цей порядок зводиться до трьох принципових варіантів: виплаті всієї суми відсотка в момент надання кредиту; виплаті суми відсотка рівномірними частинами; виплаті всієї суми відсотка в момент сплати основної суми боргу при погашенні кредиту. За інших рівних умов кращим є третій варіант.
Умови виплати основної суми боргу характеризуються передбаченими періодами його повернення. Дані умови також зводяться до трьох принципових варіантів: часткового повернення основної суми боргу протягом загального періоду функціонування кредиту; повного повернення всієї суми боргу після закінчення терміну використання кредиту; повернення основної або частини суми боргу з наданням пільгового періоду після закінчення терміну корисного використання кредиту. За інших рівних умов кращим є третій варіант.
9. Забезпечення ефективного використання залучених кредитів.
Критерієм такої ефективності виступають показники оборотності та рентабельності позикового капіталу.
10. Забезпечення своєчасних розрахунків за отримані кредити. 
З метою цього забезпечення за найбільш значними кредитами може заздалегідь резервуватися спеціальний поворотний фонд. Платежі щодо обслуговування кредитів включаються в платіжний календар і контролюються в процесі моніторингу поточної фінансової діяльності.
На підприємствах, що залучають великий обсяг позикових засобів у формі фінансового і товарного кредиту, загальна політика залучення позикових засобів може бути деталізована у розрізі зазначених форм кредиту.

Внутрішня кредиторська заборгованість характеризує найбільш короткостроковий вид використовуваних підприємством позикових засобів, що формуються ним за рахунок внутрішніх джерел. Внутрішня кредиторська заборгованість характеризується такими основними особливостями:
1. Внутрішня кредиторська заборгованість є для підприємства безкоштовним джерелом використовуваних позикових засобів.
Як безкоштовне джерело формування капіталу, вона забезпечує зниження не тільки позикової його частини, але і всієї вартості капіталу підприємства. Чим вище в загальній сумі використовуваного підприємством капіталу частка внутрішньої кредиторської заборгованості, тим, відповідно, нижче буде показник середньозваженої вартості його капіталу.
2. Розмір внутрішньої кредиторської заборгованості, виражений у днях її обороту, впливає на тривалість фінансового циклу підприємства. 
Чим вище відносний розмір внутрішньої кредиторської заборгованості, тим менший обсяг засобів підприємству необхідно залучати для фінансування своєї поточної господарської діяльності.
3. Сума формованої підприємством внутрішньої кредиторської заборгованості безпосередньо залежить від обсягу господарської діяльності підприємства, у першу чергу – від обсягу виробництва та реалізації продукції.
З ростом обсягу виробництва і реалізації продукції зростають витрати підприємства, що нараховуються у складі його внутрішньої кредиторської заборгованості, а відповідно збільшується загальна її сума, і навпаки. Тому при незмінному коефіцієнті фінансового левериджу розвиток операційної діяльності підприємства не збільшує його відносну потребу в кредиті за рахунок росту позикового капіталу, що формується з внутрішніх джерел.
4. Прогнозований розмір внутрішньої кредиторської заборгованості за більшістю видів носить лише оцінний характер.
Це пов’язано з тим, що розміри багатьох нарахувань, які входять до складу внутрішньої кредиторської заборгованості, не піддаються точному кількісному розрахунку в зв’язку з невизначеністю багатьох параметрів майбутньої господарської діяльності підприємства.
5. Розмір внутрішньої кредиторської заборгованості за окремими її видами і по підприємству в цілому залежить від періодичності виплат (погашення зобов’язань) нарахованих засобів. 
Періодичність цих виплат регулюється державними нормативно-правовими актами, умовами контрактів із господарськими партнерами і лише незначна їх частина – внутрішніми нормативами підприємства. 
Управління внутрішньою кредиторською заборгованістю носить диференційований характер, обумовлений її видами. Основними видами внутрішньої кредиторської заборгованості, що є об’єктами управління на підприємстві, є:
1. Заборгованість з оплати праці.
2. Заборгованість з відрахувань у позабюджетні фонди соціального страхування, медичного страхування, пенсійний.
3. Заборгованість з перерахувань податків у бюджети різних рівнів.
4. Заборгованість з перерахувань внесків на страхування майна підприємства.
5. Заборгованість з перерахувань внесків на особисте страхування персоналу.
6. Заборгованість за розрахунками із дочірніми підприємствами.
7. Інші види нарахувань у складі внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства.
Основною метою управління внутрішньою кредиторською заборгованістю підприємства є забезпечення своєчасного нарахування і виплати засобів, що входять у її склад.
Висновок до 1 розділу
Склад запасів на кожному окремому підприємстві залежить від його виду діяльності. Якщо для торгівельного підприємства основна частина запасів – це товари, то для виробничого – виробничі запаси, незавершене виробництво, готова продукція.

У разі відхилення справедливої вартості фінансових інвестицій від їхньої балансової вартості необхідно проводити переоцінку, результати якої визнаються як інші доходи або інші витрати, що дозволяє визначити наявність дебіторської та кредиторської заборгованостей.
Оцінка поточної дебіторської заборгованості ґрунтується на первісній вартості, яка залежить від виду дебіторської заборгованості та особливостей її визнання.

У процесі розвитку підприємства в міру погашення його фінансових зобов’язань виникає потреба в залученні нових позикових засобів. Джерела і форми залучення позикових засобів підприємством дуже різноманітні. У процесі управління залученням позикових засобів розв’язується багато завдань, що визначає необхідність розробки спеціальної фінансової політики на підприємствах, які використовують значний обсяг позикового капіталу.

Політика залучення позикових засобів є частиною загальної фінансової стратегії, що полягає в забезпеченні найбільш ефективних форм і умов залучення позикового капіталу з різних джерел відповідно до потреб розвитку підприємства.

Оцінка вартості залучення позикового капіталу з різних джерел проводиться в розрізі різних форм позикового капіталу, що залучається підприємством із зовнішніх і внутрішніх джерел. Результати такої оцінки є основою розробки управлінських рішень щодо вибору альтернативних джерел залучення позикових засобів, що забезпечують задоволення потреб підприємства у позиковому капіталі.
Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості підприємства
(ДО 2 РОЗДІЛУ)
Дебіторська заборгованість має значну питому вагу в складі поточних активів і впливає на фінансовий стан підприємства. Значення аналізу дебіторської заборгованості особливо зростає в період інфляції, коли іммобілізація власних оборотних активів стає дуже невигідною.
Джерело аналізу – баланс підприємства; для внутрішнього аналізу застосовуються також дані аналітичного обліку.

У найзагальнішому вигляді зміни в обсязі дебіторської та кредиторської заборгованості за звітний період можуть бути охарактеризовані даними горизонтального та вертикального аналізу балансу .

Управління внутрішньою кредиторською заборгованістю на підприємстві будується за такими основними етапами:
1. Аналіз внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства у попередньому періоді.
2. Визначення складу внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в майбутньому періоді.
3. Установлення періодичності виплат за окремими видами внутрішньої кредиторської заборгованості.
4. Прогнозування середньої суми нарахованих платежів за окремими видами внутрішньої кредиторської заборгованості.
5. Прогнозування середньої суми і розміру приросту внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому.
6. Оцінка ефекту від приросту внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в майбутньому періоді.
7. Забезпечення контролю за своєчасністю нарахування і виплати засобів у розрізі окремих видів внутрішньої кредиторської заборгованості.
Аналіз внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства у попередньому періоді. Даний аналіз проводиться в чотири етапи.
На першому етапі аналізу досліджується динаміка загальної суми внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в попередньому періоді, зміна її питомої ваги в загальному обсязі позикового капіталу, що залучається.
На другому етапі аналізу розглядається оборотність внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства, виявляється її роль у формуванні його фінансового циклу.
На третьому етапі аналізу вивчається склад внутрішньої кредиторської заборгованості за окремими її видами; виявляється динаміка питомої ваги окремих її видів у загальній сумі внутрішньої кредиторської заборгованості; перевіряється своєчасність нарахування і виплат засобів за окремими рахунками.
На четвертому етапі аналізу вивчається залежність зміни окремих видів внутрішньої кредиторської заборгованості від зміни обсягу реалізації продукції; за кожним видом даної заборгованості розраховується коефіцієнт її еластичності від обсягу реалізації продукції. Розрахунок коефіцієнтів еластичності здійснюється за такою формулою:
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, де
КЕз – коефіцієнт еластичності конкретного виду внутрішньої кредиторської заборгованості від обсягу реалізації продукції, у %;
Із – індекс зміни суми внутрішньої кредиторської заборгованості конкретного виду в аналізованому періоді, виражений десятковим дробом;
Іор – індекс зміни обсягу реалізації продукції підприємства в аналізованому періоді, виражений десятковим дробом. 
Результати аналізу використовуються в процесі прогнозування суми внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в майбутньому періоді.
2. Визначення складу внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в майбутньому періоді.
У процесі даного етапу встановлюється перелік конкретних видів внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства з урахуванням нових видів господарських операцій (особистого страхування персоналу), нових видів діяльності, нових внутрішніх (дочірніх) структур підприємства, нових видів обов’язкових платежів тощо.
3. Установлення періодичності виплат за окремими видами внутрішньої кредиторської заборгованості.
На даному етапі за кожним видом внутрішньої кредиторської заборгованості встановлюється середній період нарахування засобів від моменту початку цих нарахувань до здійснення їх виплат. У цих цілях розглядаються конкретні терміни сплати окремих податків, зборів і відрахувань до бюджету і позабюджетних фондів, періодичність виплат страхових внесків відповідно до вкладених договорів страхування, терміни виплати заробітної плати відповідно до вкладеного колективного трудового договору та індивідуальними трудовими контрактами тощо.
Прогнозування середньої суми нарахованих платежів за окремими видами внутрішньої кредиторської заборгованості.
Таке прогнозування здійснюється двома основними методами:
а) методом прямого розрахунку. Даний метод використовується в тих випадках, коли за окремими видами внутрішньої кредиторської заборгованості заздалегідь відомі терміни і суми виплат. У даному випадку розрахунок здійснюється за такою формулою:
[image: image4.png]


, де
Свкз – прогнозована середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості конкретного виду;
СВм – місячна сума платежів за конкретним видом нарахувань;
КП – передбачена кількість виплат до конкретного виду нарахувань протягом місяця.
б) статистичним методом на основі коефіцієнтів еластичності. 
Даний метод використовується в тих випадках, коли сума виплат за конкретним видом внутрішньої кредиторської заборгованості заздалегідь чітко не визначена. У цьому випадку розрахунок здійснюється за такою формулою:
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, де
Свкз – прогнозована середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості конкретного виду;
ВКЗв – середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості конкретного виду у попередньому періоді;
DОР – прогнозований темп росту обсягу реалізації продукції в майбутньому періоді, у %;
КЕв – коефіцієнт еластичності конкретного виду внутрішньої кредиторської заборгованості від обсягу реалізації продукції, у %.
Прогнозування середньої суми і розміру приросту внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому.
Середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому визначається шляхом підсумовування прогнозованого середнього його розміру за окремими видами даної заборгованості:
ВКЗп = ВКЗв, де 
ВКЗп – прогнозована середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому;
ΣВКЗв – прогнозована середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості за конкретними її видами.
Приріст внутрішньої кредиторської заборгованості в майбутньому періоді по підприємству в цілому визначається за такою формулою: 
DВКЗп = ВКЗп – ВКЗф, де
DВКЗп – прогнозований приріст середньої суми внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому в майбутньому періоді;
ВКЗп – прогнозована середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому;
ВКЗф – середня сума внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в аналогічному попередньому періоді.
6. Оцінка ефекту приросту внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в майбутньому періоді.
Даний ефект полягає в скороченні потреби підприємства в залученні кредиту і витрат, пов’язаних із його обслуговуванням. Розрахунок цього ефекту здійснюється за такою формулою:
[image: image6.png]


, де
Евкз – ефект від приросту середньої суми внутрішньої кредиторської заборгованості підприємства в майбутньому періоді;
DВКЗп – прогнозований приріст середньої суми внутрішньої кредиторської заборгованості по підприємству в цілому;
ПКб – середньорічна ставка відсотка за короткостроковий кредит, що залучається підприємством.
7. Забезпечення контролю за своєчасністю нарахування і виплати засобів у розрізі окремих видів внутрішньої кредиторської заборгованості.
Нарахування даних засобів контролює бухгалтерія за результатами здійснення окремих господарських операцій підприємства. Виплата цих засобів включається в розроблюваний платіжний календар і контролюється в процесі моніторингу поточної фінансової діяльності підприємства

Методика аналізу показників оборотності дебіторської заборгованості: дані за звітний період порівнюють з даними за минулий рік (або інший звітний період), визначають зміни і вивчають причини цих змін, їхню якісну характеристику. Деякі показники за минулий період (оборотність дебіторської заборгованості, або відношення середньої величини дебіторської заборгованості до виручки від реалізації) переносяться з розрахунку, складеного за підсумками минулого року чи іншого виробничого періоду.

Якщо порівняти показники дебіторської заборгованості, можна зробити висновок щодо того, поліпшився чи погіршав стан | розрахунків з покупцями проти минулого року. Якщо на підприємстві зросла сумнівна дебіторська заборгованість, а також загальна частка дебіторської заборгованості в загальному обсязі оборотних коштів, то можна зробити висновок про зниження ліквідності поточних активів у цілому, а отже, про погіршання фінансового стану підприємства. Важливим у процесі аналізу дебіторської заборгованості є контроль за співвідношенням дебіторської і кредиторської заборгованості.

Значне перевищення дебіторської заборгованості завжди загрожує фінансовій стійкості підприємства і потребує залучення додаткових джерел фінансування.

Розглядаючи питання аналізу дебіторської заборгованості (розрахунку з покупцями й замовниками), слід ознайомитися з одним із методів розрахунку з покупцями, що широко використовується в країнах з розвинутими ринковими відносинами, - методом надання знижок за дострокової оплати. Відомо, що за умов інфляції будь-яка відстрочка платежу призводить до того, що підприємство-виробник реально одержує лише частину вартості реалізованої продукції. Тому підприємству інколи вигідніше зробити знижку на реалізований товар за умови швидкої оплати рахунка (наприклад, у десятиденний строк), ніж втратити більшу суму в результаті інфляції.

Значна питома вага в складі джерел коштів підприємства, як відомо, належить позичковим коштам, у тому числі й кредиторській заборгованості. Тому необхідно вивчати та аналізувати поряд з дебіторською заборгованістю і кредиторську, її склад, структуру, а потім провести порівняльний аналіз із дебіторською заборгованістю.

Передовсім треба перевірити достовірність інформації щодо видів і строків кредиторської заборгованості. Для цього користуються прямим підтвердженням контрагентів, вивченням контрактів і договорів, особистими бесідами з працівниками, які мають інформацію про борги і зобов'язання підприємства.

У процесі аналізу необхідно дати оцінку умов заборгованості, звернути увагу на строки, обмеження використання ресурсів, можливості залучення додаткових джерел фінансування.

Аналіз власне кредиторської заборгованості починається з вивчення складу і структури кредиторської заборгованості за даними форми № 1 "Баланс".

Для цього розраховують питому вагу кожного виду кредиторської заборгованості в загальній сумі. Такі показники розраховуються за звітом і за планом, а порівнюючи їх, визначають відхилення в структурі кредиторської заборгованості, установлюють причини змін її окремих складових і розробляють заходи для регулювання заборгованості, особливо тих її складових, які негативно впливають на діяльність підприємства.

Як правило, основною причиною змін структури кредиторської заборгованості є взаємні неплатежі. Це може підтвердити порівняльний аналіз кредиторської та дебіторської заборгованості.

Деталізація аналізу кредиторської заборгованості може проводитись з використанням запропонованої вище методики аналізу дебіторської заборгованості.

Оборотність кредиторської заборгованості розраховується за тією самою формулою, що й дебіторської, з тією лише різницею, що в знаменнику відображають суму обороту для закупівлі сировини, матеріалів тощо.

Аналіз стану дебіторської та кредиторської на кінець звітного періоду заборгованості передбачає також її порівняльний аналіз.

Результатом такого аналізу може бути виявлення:

а) збільшення або зменшення дебіторської заборгованості;

б) збільшення або зменшення кредиторської заборгованості.

Як збільшення, так і зменшення дебіторської і кредиторської заборгованості можуть призвести до негативних наслідків для фінансового стану підприємства.

Так, зменшення дебіторської заборгованості проти кредиторської може статися через погіршання стосунків з клієнтами, тобто через зменшення кількості покупців продукції.

Збільшення дебіторської заборгованості проти кредиторської може бути наслідком неплатоспроможності покупців.

У процесі виробничої діяльності часто трапляються випадки, коли кредиторська заборгованість значно перевищує дебіторську. Деякі економісти-теоретики вважають, що це свідчить про раціональне використання коштів, оскільки підприємство залучає в оборот більше коштів, ніж відволікає з обороту. Але бухгалтери-практики оцінюють таку ситуацію тільки негативно, оскільки підприємство мусить погашати свої борги незалежно від стану дебіторської заборгованості.

Отже, аналізуючи дані дебіторської і кредиторської заборгованості, необхідно вивчити причини виникнення кожного виду заборгованості, виходячи з конкретної виробничої ситуації на підприємстві.

Розділ 2 Основні напрямки діяльності підприємства та аналізу стану дебіторської та кредиторської заборгованості підприємства

2.1. Організаційно – правова характеристика підприємства

До складу підприємства входять виробничі майстерські дільниці: міста Карлівка, селищ міського типу Решетилівки, Котельви, Машівки, Н.Санжарів, Диканьки; базова виробнича метрологічна лабораторія в м. Полтаві; служба головного енергетика; газова служба; виробничо-диспетчерська служба; ремонтно-будівельна служба; дільниця хімводопідготовки; автотранспортний цех.

Ці зміни є невід’ємною частиною статуту Полтавського обласного комунального виробничого підприємства теплового господарства "Полтаватеплоенерго", юридична адреса-36008, м. Полтава, вул. Комарова, 2а, ідентифікаційний код 03338030, який затверджено наказом управління майном Полтавської обласної Ради №96 від 04.10.1999р. і зареєстровано розпорядженням Полтавського міськвиконкому № 775-р від 19.10.1999р.

 Підприємство засноване на майні, що с спільною комунальною" власністю територіальних громад області. Підприємство функціонально підпорядковане обласному управлінню житлово-комунального господарства облдержадміністрації та є правонаступником Полтавського обласного державного комунального виробничого підприємства теплового господарства "Полтаватеплокомуненерго"

Стаття І. Найменування та місцезнаходження підприємства.
1.1. Повне найменування підприємства "Полтавське обласне комунальне виробниче підприємство теплового господарства "Полтаватеплоенерго", скорочене обласне ПОКІЗІШ "Полтаватеплоенерго".
1.2. Підприємство знаходиться : 36008, м.Полтава, вул.Комарова 2 а.
1.3. До складу підприємства входять комунальні виробничі структурні підрозділи:
· філіал в м.Полтаві;
· виробничий міжрайонний філіал  теплового господарства "Лубнитеплоенерго";

виробничий міжрайонний  філіал  теплового  господарства
"Миргородтеплоенерго";
Виробничий   міжрайонний філіал теплового господарства
"Комсомольськтеплоенерго";
-
виробничий міжрайонний  філіал  теплового  господарства "Глобинетеплоенерго";

До складу філіалів входять виробничі майстерські дільниці: філіалу М.Полтави :  м.м.Кобеляки, Карлівка, смт.Решетилівка, Котельва, Машівка, Козельщина, Н.Санжари, Диканька, Опішня;

-
оздоровча база "Маяк";
базова виробнича метрологічна лабораторія в м. Полтаві;
· служба енергозабезпечення, КВП і А; виробничо-диспетчерська служба;
· дільниця хімводоочистки; автотранспортний цех; ремонтно-будівельний цех;
філіалу "Лубнитеплоенерго": смт. Пирятин, Чорнухи, Семенівка, Гребінка, Хорол, Оржиця;

філіалу "Миргородтеплоенерго": смт.Лохвиця, Шишаки, В.Багачка, Зіньків, м.Гадяч;

філіалу "Глобинетеплоенерго": смт. Градизьк; філіалу "Комсомольськтеплоенерго".
Мета і предмет діяльності

Підприємство створене з метою:
-
забезпечення   теплом,   опалення   та   підігрів   води, житлового   фонду, комунально-побутових та інших об’єктів;

 технічне забезпечення, функціонування та експлуатація котельних, теплових пунктів та теплових мереж, переданих в комунальну власність на баланс підприємства;

-
проведення поточних та капітальних ремонтів обладнання теплового господарства, які знаходяться на балансі підприємства;

розроблення пропозицій та планів розвитку теплоенергетичного господарства міст і селищ області;

видача технічних умов на теплопостачання проектуємих об’єктів та тих, що підлягають реконструкції;

-
погодження проектів на будівництво та реконструкцію котельних, центральних теплових пунктів, теплових мереж та проектів на теплопостачання об’єктів;

введення в дію основних фондів, виробничих потужностей та їх повне

використання;
створення   для   всіх   працюючих   найбільш   сприятливих,   безпечних   і нешкідливих умов праці;
· забезпечення підприємств матеріально-технічними ресурсами, раціональне та ефективне їх використання;

· розробка та подання цін і тарифів на теплову енергію на погодження їх в держадміністрацію;

заключення договорів із споживачами на постачання теплової енергії;
розробка       проектно-кошторисної       документації       на      будівництво, реконструкцію та капітальний ремонт котельних, ЦТП, теплових мереж та проектування
систем
тепловодопостачання,
газопостачання, енергопостачання та систем автоматизації та їх паспортизації; 

проведення комплексних режимно-екологічних налагоджувальних робіт на котлах і котельно-допоміжному обладнанні;
виконання монтажу і ремонт газового обладнання котлів, підконтрольних Держгіртехнонагляду України, з використанням зварки;
комерційна діяльність в межах предмету діяльності;
-
закупівля, продаж, оренда та надання в оренду рухомого і нерухомого майна;

випуск, купівля і продаж цінних паперів (акцій, сертифікатів, облігацій та ін.);
організація   і   проведення   у   відповідності   з   чинним   законодавством зовнішньоекономічної діяльності та експортно - імпортних операцій; відкриття бюро, контор, агенцій, магазинів, кіосків;
комісійна, а також оптова, роздрібна торгівля;
будь-яка   інша  фінансово-господарська  діяльність   ,   яка   не  суперечить чинному законодавству України;
вдосконалення форм та систем оплати праці, матеріального та морального стимулювання.
Юридичний статус підприємства.
Підприємство є юридичною особою. Права і обов’язки юридичної особи підприємство набуває з дня його державної реєстрації за місцем знаходження. Підприємство здійснює свою діяльність на основі Закону України "Про підприємства в Україні", Закону "Про власність".

2.2. Загальна характеристика техніко – економічних показників

В основу організації фінансів підприємств покладено комерційний розрахунок. За ринкової економіки господарський механізм саморозвитку базується на таких основних принципах: саморегулювання, самоокупність та самофінансування. Цим принципам відповідає комерційний розрахунок, тобто метод ведення господарювання, що полягає в постійному порівнюванні (у грошовому вираженні) витрат та результатів діяльності. Його метою є одержання максимального прибутку за мінімальних витрат капіталу та мінімально можливого ризику. Питання про те, що виробляти, як виробляти, для кого виробляти, за ринкових умов для підприємств визначається основним орієнтиром - прибутком.

Прибуток (доход) і рентабельність як основні показники фінансових результатів не можуть повністю характеризувати фінансовий стан підприємства і можливі тенденції його зміни. Останній істотно залежить від певних фінансових пропорцій, які аналізуються за даними балансу — підсумкового синтетичного документу про наявність і використання коштів на певну дату (кінець кварталу, року).

Оскільки структура балансу наших підприємств поступово змінюється у напрямку адаптації до ринкових умов, для ілюстрації візьмемо спрощений баланс, побудований згідно з міжнародною практикою. Він показаний у табл. 1. Баланс має дві частини: актив, який показує напрямки розміщення коштів (капіталу), і Пасив, що характеризує їх джерела. Активи включають фізичне, грошове і нематеріальне майно, яке у балансі поділяється на дві групи: фіксовані й поточні активи.

Фіксовані активи — це майно, створене за рахунок довгострокових інвестицій, яке має тривалий термін обігу (більше року), передусім основні фонди, незавершене будівництво, нематеріальні активи, довгострокові фінансові вкладення та ін. Фіксовані активи ще називають основним капіталом. Основні фонди і нематеріальні активи у балансі оцінюються по їх повній вартості, але у підсумок включаються по залишковій вартості, тобто за врахуванням амортизаційних відрахувань (зносу).

Поточні активи включають мобільні елемент майна з коротким терміном обігу (до одного року). До них належать оборотні кошти і цінні папери, що швидко реалізуються.

Аналіз фінансового стану здійснюється на основі наступних документів:
1. Баланс Ф1.

2. Звіт про фінансові результати Ф2.

3. Звіт про рух грошових коштів Ф3.

4. Звіт про власний капітал Ф4.

5. Примітки до річної фінансової звітності Ф5.

6. Звіт з праці.
7. Звіт про наявність та рух основних засобів, амортизацію.

8. Звіт про фінансові результати і дебіторську та кредиторську заборгованість.

Таблиця 2.1.
	Показники
	Од. вимі-рювання
	Джерела інформації, розрахунок
	2004
	2005
	2006
	Відхилення

	
	
	
	
	
	
	Абсолютне, тис.грн.
	Темп зростання, %

	
	
	
	
	
	
	2006-2004
	2006-

2005
	2006до2004
	2006до

2005

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	1. Активи на к. р. - усього
	Тис. грн.
	ряд280ф.1
	158 703,60
	147 718,30
	210 479,70
	51776,10
	62761,40
	132,62
	142,49

	2. Необоротні активи
	Тис. грн.
	ряд080 ф.1
	116 121,00
	106 888,10
	160 124,20
	44003,20
	53236,10
	137,89
	149,81

	2.1. Основні засоби:
	 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.1.За первинною вартістю на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд.031гр.4ф.1
	569 353,70
	571 535,10
	549 145,00
	-20208,70
	-22390,10
	96,45
	96,08

	2.1.2. За залишковою вартістю на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд.030гр.4ф.1
	116 038,40
	106 847,10
	155 621,20
	39582,80
	48774,10
	134,11
	145,65

	2.1.3. Знос на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд.032гр.4ф.1
	453 315,30
	464 688,00
	393 523,80
	-59791,50
	-71164,20
	86,81
	84,69

	2.1.4.Середня вартість
	Тис. грн.
	½*(ряд031гр.3+ряд031гр.4)ф.1
	326258,75
	570444,4
	560340,05
	234081,30
	-10104,35
	171,75
	98,23

	2.2. Нематеріальні активи:
	 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.1. За первинною вартістю на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд.011гр.4ф.1
	211,8
	218,8
	236,1
	24,30
	17,30
	111,47
	107,91

	Продовження таблиці 2.1.

	2.2.2. За залишковою вартістю на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд.010гр.4ф.1
	202,2
	16,3
	25,6
	-176,60
	9,30
	12,66
	157,06

	2.2.3. Знос на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд.012гр.4ф.1
	191,6
	202,5
	210,5
	18,90
	8,00
	109,86
	103,95

	2.2.4. Середня вартість
	Тис. грн.
	½*(ряд011гр.3+ряд011гр.4)ф.1
	204,45
	215,3
	227,45
	23,00
	12,15
	111,25
	105,64

	2.3. Оборотні активи:
	 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	2.3.1. Усього на кінець року
	Тис. грн.
	ряд260гр.4 ф.1
	42 555,30
	40 796,00
	50 325,70
	7770,40
	9529,70
	118,26
	123,36

	2.3.2. Запаси на кінець року
	Тис. грн.
	(ряд100гр.4+ ряд110гр.4+ряд120гр.4+ряд130гр.4+ряд140 гр.4)
	2 216,60
	2 949,10
	3 370,70
	1154,10
	421,60
	152,07
	114,30

	2.3.3. Дебіторська заборгованість на кінець року
	Тис. грн.
	(ряд 150 гр.4 + ряд 160 гр.4 + ряд 170 гр.4 + ряд 180 гр.4 + ряд 190  гр.4 + ряд 200  гр.4 + ряд 210  гр.4)
	43 824,10
	31 360,20
	37 557,90
	-6266,20
	6197,70
	85,70
	119,76

	2.3.4. Грошові кошти на кінець року
	Тис. грн.
	Ряд 220 гр.4  + ряд 230 гр.4 + ряд 240 гр.4
	1665,2
	4163,1
	5210,5
	3545,30
	1047,40
	312,91
	125,16

	2.3.5. Середні залишки оборот-них активів
	Тис. грн.
	½*(ряд 260 гр.3 + ряд 260 гр.4 ) ф.1
	43102,6
	41675,65
	45560,85
	2458,25
	3885,20
	105,70
	109,32

	Продовження таблиці 2.1.

	3. Джерела формування капіталу на к.р. – усього.
	Тис. грн.
	ряд 640 ф.1
	158 703,60
	147 718,30
	210 479,70
	51776,10
	62761,40
	132,62
	142,49

	3.1. Власний капітал
	Тис. грн.
	ряд 380 ф.1
	136 865,90
	131 669,40
	183 421,10
	46555,20
	51751,70
	134,02
	139,30

	3.1.1.Статутний капітал
	Тис. грн.
	ряд 300 ф.1
	35352,5
	35352,5
	35352,5
	0,00
	0,00
	100,00
	100,00

	3.1.2.Додатковий капітал
	Тис. грн.
	ряд 320 ф.1+ ряд 330 ф.1
	93 677,00
	92 520,70
	150 777,00
	57100,00
	58256,30
	160,95
	162,97

	3.2.Позичковий капітал
	Тис. грн.
	ряд 480 ф.1+ряд 620 ф.1
	21 384,90
	15 892,00
	26 871,90
	5487,00
	10979,90
	125,66
	169,09

	3.2.1.Довгострокові зобов’язання
	Тис. грн.
	ряд 480 ф.1
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	3.2.2.Короткострокові кредити
	Тис. грн.
	ряд 500 ф.1+ ряд 510 ф.1
	0,00
	745,00
	0,00
	-
	-
	-
	-

	3.2.3.Кредиторська заборгованість
	Тис. грн.
	ряд 520 ф.1+...+ ряд 600 ф.1
	21 384,90
	9 807,00
	26 871,90
	5487,00
	17064,90
	125,66
	274,01

	3.3. Середня вартість власного капіталу
	Тис. грн
	(ряд 380 гр 3 + ряд 380 гр4 ф.1)/2
	93366,75
	134267,65
	157545,25
	64178,50
	23277,60
	168,74
	117,34

	3.4. Середня вартість сукупного капіталу
	Тис. грн
	(ряд 640 гр 3 + ряд 640 гр.4 ф.1)/2
	116984,5
	153210,95
	179099
	62114,50
	25888,05
	153,10
	116,90

	4. Фінансові результати

	4.1. Чистий дохід (виручка) від реалізації
	Тис. грн.
	Ряд 035 гр.3 Ф2
	56850,6
	62290,7
	91533,3
	34682,70
	29242,60
	161,01
	146,95

	4.2.Собівартість реаліз. продукції
	Тис. грн.
	Ряд 040 гр.3 Ф2
	57808,4
	66868,8
	95264,3
	37455,90
	28395,50
	164,79
	142,46

	Продовження таблиці 2.1.

	4.3. Валовий прибуток (збиток)
	Тис. грн.
	Ф.2.ряд. 050 гр.3 (ряд. 055гр.3)
	-957,8
	-4578,1
	-3731
	-2773,20
	847,10
	389,54
	81,50

	4.4. Прибуток (збиток) від операційної діяльності
	Тис. грн.
	Ф.2 ряд.100 гр.3 (ряд105гр.3)
	-4094,8
	-6421,8
	-8252,3
	-4157,50
	1830,50
	201,53
	128,50

	4.5. Прибуток (збиток) від звичайної діяльності до оподаткування
	Тис. грн.
	Ф.2 ряд. 170 гр.3 (ряд. 175 гр.3)
	-2165
	-4489,6
	-7465,7
	-5300,70
	2976,10
	344,84
	166,29

	4.6. Чистий прибуток (збиток)
	Тис. грн.
	Ф.2 ряд. 220 гр.3 (ряд.225 гр.3)
	-2165
	-4489,6
	-7465,7
	-5300,70
	2976,10
	344,84
	166,29

	5.Рух грошових коштів:
	 
	 

	5.1. Чистий рух коштів від операційної діяльності
	Тис. грн.
	Ряд. 170 ф.3
	2144,2
	2434,1
	2632,4
	488,20
	198,30
	122,77
	108,15

	5.2. Чистий рух коштів від інвестиційної діяльності
	Тис. грн.
	ряд 300 ф.3
	-342,4
	-681,2
	-840
	497,60
	158,80
	245,33
	123,31

	5.3. Чистий рух коштів від фінансової діяльності
	Тис. грн.
	ряд 390 ф.3
	-1000
	745
	-745
	-255,00
	0,00
	74,50
	100,00

	5.4. Чистий рух коштів за рік
	Тис. грн.
	ряд 400 ф.3
	0
	2497,9
	1047,4
	-
	-1450,50
	-
	41,93

	6. Показники ділової активності:

	6.1. Обіговість сукупного капіталу (капіталовіддача)
	Обо-роти
	П.4.1. /п.3.4.
	0,49
	0,41
	0,51
	0,03
	0,10
	105,17
	125,71

	Продовження таблиці 2.1.

	6.2. Фондовіддача
	Грн./ грн.
	П.4.1./п.2.1.4
	0,17
	0,11
	0,16
	-0,01
	0,05
	93,75
	149,60

	6.3.Фондомісткість
	Грн./ грн.
	П.2.1.4/п.4.1.
	5,74
	9,16
	6,12
	0,38
	-3,04
	106,67
	66,85

	6.4. Коефіцієнт обіговості оборотних активів
	Обо-роти
	П.4.1./п.2.3.5
	1,32
	1,49
	2,01
	0,69
	0,51
	152,32
	134,41

	6.5. Коефіцієнт закріплення оборотних активів
	Грн./ грн.
	П.2.3.5/п.4.1.
	0,76
	0,67
	0,50
	-0,26
	-0,17
	65,65
	74,40

	6.6. Середній період обороту оборотних активів
	Дн.
	360дн./п.6.4.
	273
	241
	179
	-94
	-62
	66
	74

	6.7. Коефіцієнт обіговості дебіторської заборгованості (за товари, роботи, послуги)
	Обо-роти
	П.4.1./ 1/2* (ряд160 ф.1гр.3 + ряд 160 ф.1гр.4)
	1,55
	1,89
	3,30
	1,75
	1,41
	213,42
	174,52

	6.8. Середній період обороту дебіторської заборгованості 1
	Дн.
	360дн./п.6.7.
	233
	190
	109
	-124
	-81
	47
	57

	6.9. Коефіцієнт обіговості кредиторської заборгованості (за товари, роботи, послуги)
	Обо-роти
	П.4.1./ 1/2*(ряд 530 ф.1гр.3 + ряд 530 ф.1 гр.4)
	5,60
	12,20
	11,36
	5,76
	-0,85
	202,80
	93,07

	6.10. Середній період обороту кредиторської заборгованості
	Дн.
	360дн./п.6.9
	64
	30
	32
	-33
	2
	49
	107

	6.11. Коефіцієнт обіговості запасів
	Обо-роти
	П.4.1./ 1/2*(ряд 100 гр.3 + ряд 110 гр.3 + ряд 120 гр.3 + ряд 130 гр.3 + ряд 140 гр3 .ф.1+ ряд 100 гр.4 + ряд 110 гр.4 +  ряд 120 гр.4 +  ряд 130 гр.4 + ряд 140 гр.4.ф.1)
	26,75
	24,12
	28,97
	2,22
	4,85
	108,29
	120,11

	6.12. Середній період зберігання запасів
	Дн.
	360./п.6.11
	13
	15
	12
	-1
	-2
	92
	83

	6.13. Тривалість операційного циклу
	Дн.
	П.6.12+п.6.8.
	246
	205
	122
	-125
	-84
	49
	59

	6.14. Тривалість фінансового циклу
	Дн.
	П.6.13.-п.6.10.
	182
	176
	90
	-92
	-86
	49
	51

	7. Показники рентабельності підприємства

	7.1. Рентабельність сукупного капіталу
	%
	(п.4.5. / п.3.4.)*100
	-1,85
	-2,93
	-4,17
	2,32
	1,24
	225,24
	142,25

	7.2. Рентабельність власного капіталу
	%
	(п.4.5./ п.3.3. )*100
	-2,32
	-3,34
	-4,74
	2,42
	1,39
	204,36
	141,72

	7.3. Рентабельність основних засобів
	%
	(п.4.5./ п.2.1.4. )*100
	-0,66
	-0,79
	-1,33
	0,67
	0,55
	200,78
	169,29

	7.4. Рентабельність оборотного капіталу
	%
	(п. 4.5./2.3.5.)*100
	-5,02
	-10,77
	-16,39
	11,36
	5,61
	326,23
	152,11

	Продовження таблиці 2.1.

	7.5. Валова рентабельність продажу
	%
	(п.4.3./ п.4.1. )*100
	-1,68
	-7,35
	-4,08
	2,39
	-3,27
	241,94
	55,46

	7.6. Операційна рентабельність продажу
	%
	(п.4.4./п.4.1. )*100
	-7,20
	-10,31
	-9,02
	1,81
	-1,29
	125,17
	87,45

	7.7. Чиста рентабельність продажу
	%
	(п.4.6./п.4.1. )*100
	-3,81
	-7,21
	-8,16
	4,35
	0,95
	214,17
	113,16

	7.8.Рентабельність продукції
	%
	(п.4.3./п.4.2. )*100
	-1,66
	-6,85
	-3,92
	2,26
	-2,93
	236,38
	57,20

	8. Платоспроможність:

	8.1. Коефіцієнт абсолютної ліквідності на к. р.
	 
	Ф1 ряд. (220+ряд. 230+ ряд. 240) / ряд. 620
	0,08
	0,26
	0,19
	0,12
	-0,07
	249,01
	74,02

	8.2. Коефіцієнт  швидкої ліквідності на к. р.
	 
	Ф1.(ряд.260-100 – ряд.110 – ряд.120 – ряд.130 – ряд. 140) / ряд. 620
	1,89
	2,38
	1,75
	-0,14
	-0,63
	92,63
	73,37

	8.3. Коефіцієнт покриття на к. р.
	 
	Ф1 ряд. 260/ Ф1. ряд. 620
	1,99
	2,57
	1,87
	-0,12
	-0,69
	94,11
	72,95

	9.Фінансова стійкість:

	9.1. Коефіцієнт автономії на к. р.
	 
	Ф1 ряд. 380/ Ф1. ряд. 640
	0,86
	0,89
	0,87
	0,01
	-0,02
	101,05
	97,77

	9.2. Коефіцієнт маневреності на к. р.
	 
	Ф1 ряд. 380- ряд.080/ Ф1. ряд. 380
	0,152
	0,188
	0,127
	-0,02
	-0,06
	83,80
	67,49

	Продовження таблиці 2.1.

	9.3. Коефіцієнт фі -нансування на к. р.
	 
	Ф1 ряд. 380/ Ф1. ряд. (480+620)
	6,40
	8,29
	6,83
	0,43
	-1,46
	106,65
	82,38

	9.4. Коефіцієнт заборгованості на к. р.
	 
	Ф1 ряд. (620/ Ф1. ряд. 380
	0,16
	0,12
	0,15
	-0,01
	0,03
	93,76
	121,38

	9.5. Коефіцієнт забезпеченості запасів на к. р.
	 
	Ф1 ряд. 380- ряд.080/ Ф1. ряд. (100+110+120+130+140)
	9,36
	8,40
	6,91
	-2,45
	-1,49
	73,85
	82,25

	9.6. Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів на к. р.
	 
	Ф1 ряд. 380- ряд.080/ Ф1. ряд. 260
	0,49
	0,61
	0,46
	-0,02
	-0,14
	94,96
	76,21


2.3. Аналіз рівня та динаміки дебіторської заборгованості підприємства

Рівень дебіторської заборгованості визначаються багатьма факторами:

· Видом продукції;

· Місткістю ринку;

· Ступенем насичення ринку;

· Загальноприйнятою системою розрахунків;

Оборотний капітал — це сукупність майнових цінностей підприємства, які обслуговують поточну господарську діяльність підприємства і котрі повністю споживаються протягом одного операційного (виробничо-комерційного) циклу.


До оборотного капіталу належать майнові цінності всіх видів із терміном використання до року. Основними елементами оборотного капіталу є товарно-матеріальні цінності, запаси у виробництві, готова продукція, поточна дебіторська заборгованість, грошові кошти на рахунках у банках і в касі. Отже, дебіторська заборгованість має значну питому вагу в складі поточних активів і впливає на фінансовий стан підприємства. 

Для аналізу рівня дебіторської заборгованості підприємства «Полтаватеплоенерго» і його динаміки у 2004-2006 році проведемо оцінку цього рівня на основі визначення коефіцієнта залучення оборотних активів у дебіторську заборгованість, який розраховується за формулою:
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Де КЗОбА — коефіцієнт залучення оборотних активів у дебіторську заборгованість;

Д-ТЗ — загальна сума дебіторської заборгованості підприємства (або сума дебіторської заборгованості окремо по товарному та комерційному кредиту), тис.грн.
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ОбА — загальна сума оборотних активів підприємства, тис. грн.

Проведемо розрахунки:
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Ми розрахували коефіцієнт залучення оборотних активів у дебіторська заборгованість по загальній сумі дебіторська заборгованість, отримавши зменшення цього показника, тобто збільшення оборотних активів і зменшення дебіторської заборгованості. 

Наступне, визначимо середній період обертання дебіторської заборгованості і кількість її обертів у досліджуваному періоді.

Визначимо показник швидкості обертання дебіторської заборгованості, розраховується за такою формулою:
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Проведемо розрахунки:

1. Кількість обертів дебіторської заборгованості (коефіцієнт оборотності) в цілому:
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Ми розрахували коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості по загальній сумі дебіторської заборгованості, отримавши збільшення цього показника, то це  означає прискорення руху коштів по дебіторській заборгованості.

Розрахуємо середній термін погашення дебіторської заборгованості за формулою: 
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Проведемо розрахунки:

1. Середній термін погашення дебіторської заборгованості в цілому:
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Висновок: розрахунок терміну обертання дебіторської заборгованості по загальній сумі дебіторської заборгованості, свідчить про зменшення кількості днів, або про ефективну діяльність підприємства.

Однією з головних частин аналізу дебіторської заборгованості на підприємстві є аналіз її складу та руху.

Для аналізу складу і руху дебіторської заборгованості використаємо дані фінансової звітності «Полтаватеплоенерго» за звітний (2006) та попередні (2004-2005) періоди. Наведені дані представимо у вигляді таблиці 2.2.
Таблиця 2.2. 

Склад і структура дебіторської заборгованості підприємства «Полтаватеплоенерго»
	Показники
	Абсолютне значення
	Питома вага
	Відхилення 2006 року до

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	2004р,

тис.грн.
	2004р,

%
	2005р

.тис.грн.
	2005р

.%

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	чиста реалізаційна вартість
	32073,8
	25 794,70
	29 674,90
	39,26
	38,28
	38,41
	-2 398,90
	-0,85
	3880,20
	0,13

	первісна вартість
	40 083,40
	31 411,70
	35 191,70
	49,06
	46,61
	45,55
	-4 891,70
	-3,52
	3780,00
	-1,07

	резерв сумнівних боргів
	8 009,60
	5617
	5516,8
	9,80
	8,34
	7,14
	-2 492,80
	-2,66
	-100,20
	-1,20

	Дебіторська заборгованість за розрахунками:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	з бюджетом
	142,8
	324,4
	1656,2
	0,17
	0,48
	2,14
	1 513,40
	1,97
	1331,80
	1,66

	Інша поточна дебіторська заборгованість
	1388,1
	4239,1
	5224,8
	1,70
	6,29
	6,76
	3 836,70
	5,06
	985,70
	0,47

	Всього
	81697,7
	67386,9
	77264,4
	100
	100
	100
	-4433,3
	0,00
	9877,50
	0,00


Проаналізувавши склад та структуру дебіторської заборгованості, використовуючи дані фінансової звітності «Полтаватеплоенерго», можна сказати, що загальна сума дебіторської заборгованості на кінець звітного року, порівняно з попереднім роком, збільшилася на 9877,50 тис. грн., а в порівнянні з 2004 роком зменшилася на 4433,30 тис. грн.. Це збільшення сталося за рахунок збільшення дебіторської заборгованості за товари, роботи і послуги, а саме на 3880,20 тис. грн.. 

Слід також відмітити, що найбільшу питому вагу в загальній сумі дебіторської заборгованості складає дебіторська заборгованість за товари роботи і послуги — 46,61 % у по передньому році, та 45,55 % у звітному році, що свідчить про щорічне зменшення питомої ваги при збільшенні в абсолютних величинах (3880,20 тис. грн..).

Контролювати дебіторську заборгованість доцільно попередньо та здійснювати аналіз стану дебіторської заборгованості за термінами утворення.

Визначимо коефіцієнт простроченої дебіторської заборгованості:
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Середній залишок простроченої дебіторської заборгованості розраховується таким чином:
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Проведемо розрахунки:

1. 
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7. Визначимо середній вік простроченої дебіторської заборгованості: 
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За 2005 рік:
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За 2006 рік:
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2.4. Аналіз руху кредиторської заборгованості підприємства

Кредиторська заборгованість — сума заборгованості підприємства перед його кредиторами на певну дату.

Аналіз власне кредиторської заборгованості починається з вивчення складу і структури кредиторської заборгованості за даними форми №1 «Баланс».

Для цього розраховують питому вагу кожного виду кредиторської заборгованості в загальній сумі. Такі показники розраховуються за звітом і за планом, а порівнюючи їх, визначають відхилення в структурі кредиторської заборгованості, установлюють причини змін її окремих складових і розробляють заходи для регулювання заборгованості, особливо тих її складових, які негативно впливають на діяльність підприємства.[7]

Використовуючи дані форми 1 «Баланс», проаналізуємо структуру та динаміку кредиторської заборгованості за звітний та попередній роки, а також питому вагу кредиторської заборгованості в сумі поточних активів. 

Таблиця 2.3.
Аналіз складу, структури та динаміки кредиторської заборгованості

	Показники
	Абсолютне значення
	Питома вага
	Відхилення 2006 року до

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	2004р

,тис.грн.
	2004р,%
	2005р.тис.грн.
	2005р.%

	Векселі видані
	3 469,20
	1720
	766,2
	16,22
	17,54
	2,85
	-2 703,00
	-13,37
	-953,80
	-14,69

	Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги
	9 612,80
	596,5
	15522,2
	44,95
	6,08
	57,76
	5 909,40
	12,81
	14925,70
	51,68

	Поточні зобов'язання за розрахунками:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	    з одержаних авансів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	    з бюджетом
	1148,4
	1592,6
	3974,9
	5,37
	16,24
	14,79
	2 826,50
	9,42
	2382,30
	-1,45

	    з позабюджетних платежів
	500,6
	
	
	2,34
	
	
	
	
	
	

	    зі страхування
	230,8
	299,5
	372,9
	1,08
	3,05
	1,39
	142,10
	0,31
	73,40
	-1,67

	    з оплати праці
	469,10
	553
	532,9
	2,19
	5,64
	1,98
	63,80
	-0,21
	-20,10
	-3,66

	    з учасниками
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	    із внутрішніх розрахунків
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Інші поточні зобов'язання
	5 954,00
	5045,4
	5702,8
	27,84
	51,45
	21,22
	-251,20
	-6,62
	657,40
	-30,22

	Усього за розділом IV
	21 384,90
	9 807,00
	26 871,90
	100
	100
	100
	5 487,00
	
	17064,90
	


Проаналізувавши структуру та динаміку кредиторської заборгованості, можна зробити наступні висновки:

1. Загальна сума кредиторської заборгованості в звітному році порівняно з попереднім зросла на 17064,90 тис. грн., що є негативним для фінансового стану підприємства, але рівень кредиторської заборгованості залишається все ще високим.

2. Сума кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги збільшилась на 14925,70 тис. грн. 

3. Поточні зобов’язання за розрахунками:

· з бюджетом в звітному році порівняно з попереднім збільшилась на 2382,30 тис.грн.;

·  зі страхування порівняно в звітному році порівняно з попереднім — збільшилось на 73,40 тис.грн.; 

·  з оплати праці в звітному році порівняно з попереднім роком — зменшилось на 20,10 тис.грн.; 

·  інші поточні зобов’язання в звітному році порівняно з попереднім — збільшення на 657,40 тис.грн.   

Під час аналізу кредиторської заборгованості слід враховувати, що вона одночасно є джерелом покриття дебіторської заборгованості. Тому рекомендується порівняти суми дебіторської і кредиторської заборгованостей.

Таке порівняння проводять за допомогою складання розрахункового балансу.

Отже, складемо розрахунковий баланс підприємства, діяльність якого аналізуємо за звітний період.

Таблиця 14

Розрахунковий баланс «Полтаватеплоенерго»
	 
	Дебітори
	сума, тис.грн.
	н/п
	Кредитори
	сума, тис.грн.

	1
	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги:
	
	
	Векселі видані
	766,20

	2
	чиста реалізаційна вартість
	29674,9
	2
	Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги
	15 522,20

	3
	первісна вартість
	35191,7
	3
	Поточні зобов'язання за розрахунками:
	

	4
	резерв сумнівних боргів
	5516,8
	4
	    з одержаних авансів
	

	5
	Дебіторська заборгованість за розрахунками:
	
	5
	    з бюджетом
	3 974,90

	6
	з бюджетом
	1656,2
	6
	    з позабюджетних платежів
	0,00

	7
	за виданими авансами
	
	7
	    зі страхування
	372,90

	8
	з нарахованих доходів
	
	8
	    з оплати праці
	532,90

	9
	із внутрішніх розрахунків
	
	9
	    із внутрішніх розрахунків
	

	10
	Інша поточна дебіторська заборгованість
	5224,8
	10
	Інші поточні зобов'язання
	5 702,80

	Всього
	77 264,40
	Всього
	26 871,90

	Перевищення кредиторської заборгованості над дебіторською
	50 325,70
	

	БАЛАНС
	210 479,70
	БАЛАНС
	210 479,70


Як бачимо, кредиторська заборгованість не перевищує дебіторську. Сума перевищення дебіторської над кредиторською заборгованістю становить 61392,50 тис. грн. Це свідчить про використання власних коштів в обороті, що позитивно впливає на фінансовий стан підприємства.

Оскільки кредиторська заборгованість зросла за рахунок її збільшення щодо розрахунків за товари, роботи, послуги, строк оплати за якими на настав, то це суттєво не вплинуло на фінансовий стан підприємства.

У процесі виробничої діяльності часто трапляються такі випадки як наш, коли кредиторська заборгованість значно перевищує дебіторську. Деякі економісти-теоретики вважають, що це свідчить про раціональне використання коштів, оскільки підприємство залучає в оборот більше коштів, ніж відволікає з обороту. Але, бухгалтери-практики оцінюють таку ситуацію тільки негативно, оскільки підприємство мусить погашати свої борги незалежно від стану дебіторської заборгованості.
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